Leitfaden Druckluft-Contracting

Consulter beschreibt den Weg zum Vertrag

Anlage kaufen oder
nur die Druckluft?

Die Betriebskosten zu
senken ist das Ziel
beim Modernisieren
der Druckluftanlage.
Doch auf welchem
Weg? Der folgende
Leitfaden benennt alle
Fragen, die vor der
Entscheidung fiir Neu-
kauf oder Contracting
zu klgren sind.

Is Energietrager ist
Druckluft immer noch
ein unbekanntes Me-

dium: Aus Marktbefragungen
in der Industrie geht hervor,
dass 90 % der Endverbrau-
cher nicht genau wissen, wie-
viel Strom die Druckluftan-
lage verbraucht und welche
Kosten daraus entstehen.
Und das, obwohl die Ge-

samtaufwendungen zu 65 %
Energiekosten sind. Der Rest
verteilt sich auf Kapital- und
Instandhaltungskosten.

Dieser  unbefriedigende
Zustand ist darum erklérlich,
weil die Druckluftkosten
meist in die Gesamtenergie-
kosten einflieBen. Gemessen
wird lediglich der Gesamt-
stromverbrauch, an dem die
Drucklufterzeugung mit
einem unklaren Anteil betei-
ligt ist. Die Entscheidungstra-
ger in den Unternehmen (Pla-
ner, Management oder Ge-
schaftsfuhrung) kennen
deswegen keine Details der
eigenen Druckluftkosten.

Hier ist Abhilfe ange-
bracht. Bevor die Geschéafts-
leitung Uber eine Modernisie-
rung der Anlage oder Gber
Druckluft-Contracting nach-
denkt, sollte sie die
B Hohe des aktuellen Druck-
luftverbrauchs untersuchen,
B die dafar anfallenden
Energiekosten,

B die jahrlichen Wartungs-
und Instandhaltungskosten
sowie

B die Kapitalkosten, wobei
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Die Energiekosten machen den Léwenanteil an den Druckluftkosten aus
= ein Grund, die Druckluftversorgung spezialisierten Unternehmen zu

liberlassen




ebenfalls die Ersatzinvestitio-
nen berlcksichtigt werden
mussen.

AuBerdem sollte geklart
werden, ob nicht der Ver-
brauch gesenkt werden kann:
In den Betrieben gehen in der
Regel 15 bis 40 % der Luft
Uber Leckagen verloren!

Was ist zuerst zu tun?
Grundlage fur MaBnahmen
sollte eine detaillierte Druck-
luft- und Energieverbrauchs-
messung sein, aus der sich die
aktuellen Verbrauche und
Kosten ermitteln lassen. Diese
Messung kénnte ein Herstel-
ler aus der Druckluftbranche
oder ein externes Buro durch-
fihren. Sie muss den tatsach-
lich benétigten Anlagen- und
Netzdruck sowie die Luftqua-
litat erfassen. Daraus lasst sich
der  Energieverbrauch in
LKWh/m3” ermitteln. Zusatz-
lich erfédhrt der Betreiber den
Durchschnitts- und Gesamt-
Druckluftverbrauch. Sind die
Stromkosten (DM/kWh) be-
kannt, kann er daraus die
aktuellen Energiekosten er-
rechnen.

Im zweiten Schritt sollten
die gesamten Kosten fur War-
tung und Instandhaltung zu-
sammengetragen werden.
Am besten wird ein Zeitraum
von funf Geschaftsjahren be-
trachtet, in dem auch die Kos-

Obwohl die

¢ Druckluft-Contracting-Anlage
|, nicht anders aussieht als eine
i gekaufte Neuanlage, gibt es
1| einen wichtigen Unterschied:m

Sie kostet den Verbraucher

ten fur gréBere Reparaturen
sichtbar werden. Ebenfalls zu
bertcksichtigen sind die Kos-
ten flr das Wartungs- und
Aufsichtspersonal.

An letzter Stelle steht die
Analyse der Kapitaltkosten.
Als Basis dienen die Aufwen-
dungen fur Ersatzinvestitio-
nen: Mit Hilfe einer Abschrei-
bungszeit (von meist zehn
Jahren) und dem geltenden
Zinssatz lassen sich daraus die
Kapitalkosten ermitteln. Lie-
feranten und Druckluftbera-
ter kénnen hier Hilfestellung
leisten.

Die Ergebnisse eignen sich
als Basis fur eine Projektaus-
schreibung mit zwei alternati-
ven Lésungsansatzen: Zum
einen der Kauf einer Anlage,
beispielsweise verbunden mit
dem Abschluss eines Fullser-
vice-Vertrages Uber zehn
Jahre, und zum anderen ein
Contracting-Modell. Es ist zu
empfehlen, das Angebot
mehrerer Lieferanten mit un-
terschiedlichen Contracting-
Modellen zu vergleichen.

Damit in der Projektaus-
wertung nicht Apfel mit Bir-
nen verglichen werden, muss
die Ausschreibung prazise
Vorgaben machen. Wichtig ist
auch, dass alle Anbieter die
zulassigen Toleranzen der je-
weiligen Normen einhalten.
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nichts und senkt dennoch den |
Druckluftpreis (Bilder: Ece)
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Die geeichte Druckiuft-
messung sorgt fiir
eine transparente Kos-
tenrechnung

Die Eckdaten sollten in der
Ausschreibung einheitlich
festgelegt sein:

B Durchschnittlicher Druck-
luftverbrauch pro Stunde
(m3/h),

B Jahres-Betriebsstunden

der Druckluftversorgung
(Bh/a),
B Druckluftverbrauch im

Jahr (m3a) = durchschnitt-

licher Stundenverbrauch Jah-

res-Betriebsstunden,

B Minimal benttigter Netz-

druck (bar) )

B Anzahl der Verdichteran-

lagen und Liefermengen

B Luft- oder wassergekiihlte

Anlagen?

B Schallddmmung

B Welche Druckluftqualitat:

Olfrei? Trocken? Drucktau-

punkt?

B Aufstellungsdetails, Kom-

pressorraum, BelUftung u.a.

B Fullservice (zum Beispiel

10-Jahres-Vertrag)

B Laufzeit eines

tingvertrages
Wenn es um eine eigene

Contrac-

Investition geht, = kénnen
samtliche Kompressorenher-
steller angefragt werden.

Auch fur Druckluft-Contrac-
ting gibt es inzwischen meh-
rere Ansprechpartner. Neben
den traditionellen Druckluft-
herstellern gehdren reine
Contractingfirmen, Ener-
gieagenturen, Energieversor-
gungsunternehmen (EVU)
und Gaslieferanten dazu.

Bei Contracting-Modellen
muss besonderer Wert auf die
Frage gelegt werden, wer
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den Strom fur die Anlage lie-
fert. Der Energiemarkt steht
heute unter starkem Druck.
Die Liberalisierung ist voll im
Gange. Es wird taglich Uber
die Strompreise verhandelt.
Da die Energiekosten erheb-
lich gesunken sind und sich
vermutlich weiter bewegen,
ist es wichtig, dass das Mittel
der Strompreisverhandlung
nicht aus der Hand gegeben
wird. Im Klartext bedeutet
dies fur den Endverbraucher,
dass er den Strom selbst lie-
fert und dem Contractor Uber
eine geeichte Energiemes-
sung zur Verfugung stellt. Fir
die Abrechnung gibt es zwei
Méglichkeiten:

1. Der Contractor braucht
den Strom nicht zu bezahlen,
gibt aber eine Garantie fur
den spezifischen Energiever-
brauch  pro  Kubikmeter
Druckluft ab (kWh/m3).

2. Der Contractor kauft
den Strom vom Druckluftan-
wender zu einem definierten
kWh-Preis und verrechnet ihn
mit den vereinbarten Kosten
fur die Drucklufterzeugung.
Daraus ergibt sich ein fixer
Preis pro Kubikmeter Druck-
luft (DM/m3).

In beiden Fallen ist ge-
wahrleistet, dass die Kubik-
meter-Kosten fir den Endver-
braucher transparent und
klar definiert sind. Es treten
keine unliebsamen Uberra-
schungen auf. Allerdings sind
nicht alle Contracting-Anbie-
ter bereit, eine klar definierte
Garantie abzugeben.
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Die EVU haben ein starkes
Interesse daran, Druckluft in
Kombination mit Strom zu
liefern. Dieses Angebot bietet
ihnen die Chance, den Kun-
den auch beim Stromgeschaft
an sich zu binden. Der Ver-
braucher sollte daher auf der
Hut sein, dass er nicht etwa
gunstige Druckluft mit einer
zu teuren Stromversorgung
erkauft. Beide Preise sind Ver-
handlungssache - ein will-
kommenes Detail in der Libe-
ralisierungszeit.

Erdgas und Strom werden
Uber geeichte MeBgerate ge-
liefert und meist monatlich
abgerechnet. Genau so soll es
auch bei der Druckluftabrech-
nung sein. Inzwischen ist es
moglich, die verbrauchte
Druckluftmenge Uber Gerate
zu messen, die von der Physi-
kalisch-Technischen Bundes-
anstalt Braunschweig (PTB)
geeicht worden sind.

Druckluft-Contracting st
ein  wirkungsvolles Mittel,
den Energieverbrauch und
damit die Betriebskosten zu

senken. Die Garantie fur
einen bestimmten spezifi-
schen Energieverbrauch

(kWh/m3) oder einen niedri-

Noch eine weitere
Alternative gibt’s:
Altanlage outsourcen

gen Druckluftpreis (DM/m3)
sorgt meist daflir, dass erheb-
liche Energiemengen einge-
spart und der CO,-Ausstol
vermindert werden. Um hohe
Energiekosten zu vermeiden,
ist der Contractor daran inter-
essiert, die Wartung ein-
wandfrei durchzufihren.
Wird beispielsweise die Filter-
wartung vernachlassigt, stei-
gen die Druckverluste und
damit der Energieverbrauch.

Als Alternative zur eige-
nen Investition bietet sich
neben Contracting eine wei-
tere Moglichkeit an - Out-

sourcing. Hier Ubernimmt ein
Druckluftlieferant die beste-
hende Anlage zu einem be-
stimmten Restbuchwert.
AnschlieBend liefert er Druck-
luft Gber geeichte Energie-
und Mengenmessungen zu
einem vorab vereinbarten
Kubikmeter-Preis. Auch in
diesem Fall sollte eine Vorab-
Messung die Basis von Ver-
handlungen sein. Die Kennt-
nis der Energie- und Instand-
haltungskosten ist ebenfalls
wichtig.
Druckluft-Contracting und
Outsourcing bieten neben
dem bereits Besprochenen
noch weitere Vorteile:
B Keine eigenen Investition:
Das Unternehmen kann die
freigestellten Gelder in die
Produktion investieren.
B Konzentration auf eigene
Aktivitdten und Kernkompe-
tenzen.
B Fixkosten erleichtern die
Kalkulation der monatlichen

und  jahrlichen  Betriebs-
kosten.

B Manche Contractoren
praktizieren Ferntberwa-

chung, 24 Stunden am Tag
und sieben Tage in der
Woche. Dies erhdht die Ver-
flgbarkeit.

B Standig kontrollierter
Energie- und Druckluftver-
brauch durch monatliche Ab-
rechnung.

Die heutige Wirtschafts-
lage verlangt volle Konzen-
tration auf effiziente Produk-
tion. Spezialisierte Firmen
kénnten die Druckluftversor-
gung Ubernehmen. Die Un-
terstltzung durch externe Be-
rater bietet dabei wertvolle
Hilfe.

Gerard Hurink ist Geschéftsfahrer und
zugleich Berater bei dem Ingenieur-
biro fur Druckluftberatung und -pla-
nung Ece International VOF in Harden-
berg/MNL

ECE International hat in Deutsch-
land ein Servicetelefon zum Thema
Druckluft-Contracting eingerichtet:
T 0203/351030




